RESUMEN COMPLETO

¢Sabias que puedes trabajar toda tu vida, jubilarte, y aun asi terminar con menos
dinero del que tenias a los treinta? Suena feo, ;verdad? Pues eso es justo lo que le
pasa a la mayoria de la gente. Y no es porque no se esfuercen. Es porgue nadie les
ensené como funciona el dinero de verdad.

Hoy vamos a hablar de un libro que lleva mas de una década ayudando a la gente a
cambiar esa historia: "EL Cédigo del Dinero", de Raimon Samsd. Y esto no es un libro
mas de autoayuda con frases bonitas. Es casi un manual, escrito por alguien que
trabajo diez anos en bancay que un dia decidio aplicarse a si mismo lo que habia
aprendido mirando las cuentas de miles de personas.

Sialguna vez sentiste que trabajas mucho pero avanzas poco, quédate. Porque este
libro empieza justo ahi: en esa sensacion de estar corriendo en una cinta que nunca
te lleva a ningun lado. Y como el mismo Samso dice, la felicidad y el dinero no son
lo mismo, pero estan mas cerca de lo que crees. Vamos a verlo.

Raimon Samso nacié en Barcelona y se licencié en Ciencias Econdmicas. Y aqui
viene lo interesante: antes de escribir sobre libertad financiera, la vivié al revés.
Pasd unos quince anos trabajando en banca y en empresas multinacionales,
ocupando cargos financieros. Es decir, no es un tedrico que leyé mucho y luego dio
consejos. Es un tipo que estuvo, literalmente, al otro lado del mostrador, viendo
entrar y salir ndminas de miles de clientes, mes tras mes.

Y algo hizo clic. Se dio cuenta de que la gente que mas sufria por dinero no era la
que ganaba menos, sino la que no entendia las reglas del juego. Asi que dejo su
carrera en banca y se lanzé a construir algo propio, con la idea de crear varias
fuentes de ingresos en lugar de depender de un unico sueldo.

Desde entonces ha escrito decenas de libros, entre finanzas personales,
emprendimiento y desarrollo personal, y fundd lo que hoy conocemos como
Universidad de Millonarios, ademas del Instituto de Expertos, donde forma a
autores, coaches y conferenciantes. "El Cédigo del Dinero" se publicd en 2009, en
plena crisis econdémica global, y por eso el libro tiene ese tono directo: no es
momento de rodeos, dice Samsod, es momento de aprender rapido.

Suidea central, la que atraviesa toda su obra, es que la prosperidad econdémicay el
bienestar personal no estan separados. Para él, no hay una vida feliz de verdad si
vives angustiado por el dinero, y tampoco hay dinero de verdad si no hay un
propdsito detras. Con esa mezcla de economistay buscador espiritual escribio este
libro, y vamos a recorrerlo juntos.



PRIMERA PARTE: LIBERTAD FINANCIERA — EL CODIGO DEL DINERO

Samso abre el libro con una confesion llamativa: todo lo que aprendid en la
universidad sobre macroeconomia, estadistica o derecho mercantil no le hizo
ganar ni un euro. Lo que realmente aprendid fue creando su propio sistema de
ingresos, a base de prueba y error. Y con eso deja clara la primera idea fuerte del
libro: la libertad financiera no se construye estudiando mas, se construye
desaprendiendo creencias viejas sobre el dinero.

Habla también de algo que a muchos les va a doler un poco: la idea de que un
empleo fijo es sindnimo de seguridad. Para él es mas bien una ilusion. Dice que
ningun trabajo, por bueno que sea, puede hacerte realmente libre, porque en el
momento en que dejas de trabajar, dejan de entrar ingresos. Aqui introduce una
distincién que se repite todo el libro: activo, eso que te genera dinero sin que estés
presente, y pasivo, eso que te lo quita. Las personas con mentalidad rica
coleccionan activos, las que no, coleccionan pasivos sin darse cuenta.

Luego llega el tema de la crisis y la globalizacién, dos fendmenos que él separa con
mucha claridad: la crisis pasa, la globalizacion se queda. Y lanza una lista bastante
directa: si tu trabajo puede hacerlo un ordenador, si puede hacerse desde otro pais
por menos dinero, si es puramente manual o repetitivo, mas te vale irbuscando otra
cosa. No lo dice para asustar, lo dice porque cree que quien entiende el cambio a
tiempo, lo convierte en oportunidad.

Un capitulo que engancha bastante es el de por qué hay problemas econémicos. Y
su respuesta no es "porque ganas poco". Es porque, sin educacién financiera,
cuando alguien gana mas, también gasta mas. Asi que la soluciéon no es un
aumento de sueldo, es cambiar el habito de fondo. Y ahi conecta con laidea de que
el dinero, mas que un problema de cifras, es un problema de conciencia: lo que
piensasy sientes sobre el dinero termina reflejado en tu cuenta bancaria, como un
termostato mental que marca tu limite.

Después entra en terreno mas practico. Habla del vocabulario de la riqueza, esa
idea de que las palabras que usas moldean tus resultados. Y propone treinta
preguntas para hacerte pensar distinto, del estilo: ;qué harias con tu vida si tuvieras
un milldn de euros? o ¢qué talento tienes que todavia no has convertido en
ingresos?

Ahi describe también los tres roles con los que la gente gana dinero: empleado,
autoempleado y emprendedor, cada uno con su propia mentalidad y sus propias
reglas. Y presenta lo que llama la novena maravilla del mundo: los ingresos pasivos.
Usa una metéafora bastante buena, la de subir una escalera mecanica que baja. Eso
es vivir de un sueldo: tienes que seguir moviéndote solo para quedarte en el mismo



sitio. En cambio, un ingreso pasivo es como subir en una escalera que ya va hacia
arriba por si sola.

Y cierra esta primera parte con el capitulo que le danombre allibro: el propio Cédigo
del Dinero. Su féormula, dicho en sus palabras, es crear un sistema de ingresos
multiples, variables y pasivos, que use tus talentos, que sirva a mucha gente, que
te apasioney que no tengatecho. Ahi esta la esencia de todo: no se trata de un golpe
de suerte, se trata de un sistema que trabaja aunque tu no estés presente todo el
tiempo.

SEGUNDA PARTE: DE EMPLEADO A EMPRENDEDOR — EL CODIGO DEL DINERO EN
ACCION

La segunda mitad del libro es mucho mas de manos a la obra. Empieza
desmontando las excusas tipicas para no emprender, recordando que las grandes
corporaciones de hace un siglo casi todas desaparecieron, mientras que los que se
movian con talento y adaptabilidad, sobrevivieron.

Habla de los secretos para emprender con éxito, y aqui insiste en una idea que
repite de mil formas distintas: el dinero llega cuando entregas valor a mucha gente,
no cuando persigues el dinero directamente. Dice literalmente que el secreto del
dinero es servir. Cuanto mas grande sea el problema que resuelves para otros, mas
dinero fluye hacia ti. Asi de simple, y asi de exigente a la vez.

También dedica varios capitulos al talento. Que nadie diga que no tiene ninguno,
dice, porque todos tenemos algo, aunque esté sin pulir. Lo compara con un pianista
0 un escritor: el talento se construye practicando, no apareciendo de la nada. Y
avisa de un error comun: confiar toda tu economia a un uUnico talento es arriesgado,
mejor tener uno principal y varios de apoyo.

Aparece también la curva del negocio feliz, esa idea de que todo negocio tiene ciclo
de vida: nace, crece, madura, se satura y decae. Y advierte que hoy ese ciclo es
mucho mas corto que hace treinta anos, asi que hay que estar listos para
reinventarse mas rapido que antes.

Le da mucha importancia a la gestidén del tiempo, con esa frase tan directa de que
el veinte por ciento de lo que haces genera el ochenta por ciento de tus resultados,
asi que delegar el resto no es pereza, es inteligencia. Y repasa los naufragios mas
comunes al emprender: no formarte financieramente, comprar sin comparar, no
tenerunfondo de emergencia. Cosas que parecen de sentido comun, pero que casi
nadie aplica.

La parte final se mete de lleno en ventas y marketing: cdémo vender sin sonar a
vendedor, cédmo construir tu marca personal, por qué contar simplemente tu
profesion no dice nada de ti, y por qué en el mundo actual necesitas presencia en



internet si o si. Su mensaje aqui es que ya no gana el mas grande, gana el que mejor
conecta con lo que su cliente necesita.

Si tuviera que quedarme con una sola frase de todo el libro, seria esta: el dinero se
hace primero en la mente y después en la realidad. Samsd no promete atajos, ni
férmulas de un dia para otro. Lo que propone es un cambio de mirada: dejar de
perseguir un sueldoy empezar a construir un sistema que trabaje para ti, aunque tu
estés durmiendo, viajando o simplemente viviendo.

Y hay algo bonito en todo esto, algo que conecta con lo que de verdad buscamos
cuando hablamos de dinero: no es acumular por acumular, es ganar tiempo, ganar
libertad, y sobre todo, ganar felicidad de verdad. Porque como él mismo recuerda,
el dinero no da la felicidad por si solo, pero tampoco la falta de dinero te la regala.
Lo que si puede hacer un buen sistema econdmico es quitarte esa presioén
constante, para que puedas ser feliz sin estar pendiente de si llegas a fin de mes.

Asi que si algo te llevas de este libro, que sea esto: deja de trabajar solo por dinero
y empieza a construir algo que te apasione, que ayude a otros, y que siga dando
frutos incluso cuando tu no estés ahi trabajando. Ese, segun Raimon Samsaé, es el
verdadero cdédigo del dinero.



